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EUCASOAP 
Jabón En Laminas 
hecho a base de 

Eucalipto

DOCENTE: José Antonio Álvarez Huamán

CAMPUS: Huancayo

NRC:  12319



Equipo de trabajo:

• Arauco Quispialaya Dana Garlet                                    |Ingenieria Industrial                              

• Curí Clemente José Enrique                                           | Ingenieria Civil

• Paulino Palomares Danecit Luz                                      |Enfermería

• Rojas Aliaga Ariana Isabel                                               |Medicina Humana

• Rojas Aliaga Atenas Nicole                                              | Enfermería

• Rojas Choca Jesús Emil Max                                          | Medicina Humana
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“Carencia de higiene inmediata en personas que realizan sus actividades fuera de casa 
dentro de Huancayo”

El lavado de manos con agua y jabón ha
sido considerado una medida de higiene
personal. A mediados del siglo XIX,
establecieron que las infecciones
adquiridas en hospitales eran
transmitidas a través de las manos de
los trabajadores de dichos centros
.(Benedetta Allegranzi, Claire
Kilpatrick y Didier Pittet, 2014)



• Fácil transporte
• Minimizar el 

impacto ambiental 
(reutilización del 
empaque del 
producto)

Publico mayor de 10 
años.
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Paginas de :

• Facebook
• Instagram
• Twitter
• Pagina web

Facilitar el transporte de
un jabón el cual podrá
ser utilizado donde y
cuando sea necesite
teniendo la cantidad
necesaria de producto
por lamina para cumplir
con una asepsia
efectiva.

• Carencia de higiene
inmediata en
personas que
realizan sus
actividades fuera de
casa.

• Exceso de químicos
en la realización de
los jabones.

• Implementación de un
producto el cual sea
fácil de transportar y
satisfaga las medidas de
limpiezas necesarias
fuera del hogar.

• Utilizar recursos
naturales e
implementando los
productos necesarios
para la asepsia
adecuada.

• Numero de ventas por
semana y mes.

• Numero de visitas a
través de redes sociales
por semana y mes.

• Numero de clientes
nuevos por mes.

EUCASOAP

• Venta de Eucasoap.
• Venta de laminas recargables.

• Adquisición de insumos para la elaboración.
• Pago de salarios.
• Pago a proveedores del polipropileno.

SEGMENTOVENTAJA COMPETITIVA

CANALES

ESTRUCTURA DE INGRESOSESTRUCTURA DE COSTOS

MÉTRICAS CLAVE

SOLUCIÓN PROPUESTA DE VALORPROBLEMA



Story board del prototipo 
(Eucasoap)

Cierto día Vale  
estaba en el bus 

Fue a un baño 
público a lavarse las 
manos

Cuando sano 
decidió que debía 
llevar su propio 
jabón

Por no lavarse las 
manos le dio una 
infección 

Cierto día vio un 
producto nuevo en 
las redes…
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EUCASOAP

El presente producto el cual puede ser
transportado fácilmente tiene como composición
jabón en laminas los cuales se extraen del
empaque para posteriormente cuando tenga
contacto con el agua, genere espuma y proceda

a realizar el lavado de manos.



¡GRACIAS!

CENTRO DE EMPRENDIMIENTO CONTINENTAL
Conti-emprende@continental.edu.pe


