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te presento a nuestro 

emprendimiento !

¡Hola 



NUESTRO EQUIPO

NOMBRES Y APELLIDOS PROGRAMA DE ESTUDIO

1. Damián Porras Edison Brayan

Gestión de la construcción 

2. Gonzales Verastegui Kenji Lee

3. Bendezu Valer  Edwin Junior  

4. Peñaloza Pinedo Frank Daniel 

6. Toribio Guerra Jhonatan 

5.Lauriano Auqui Kely
Administración



DESCRIPCIÓN DE LA 
IDEA DE NEGOCIO

Nuestro producto se enfoca en las personas que 
necesitan realizar división ya sea en casa o 
departamentos, realizar casas pre fabricadas
con menos tiempo y menos costo. 
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PRODUCTO MÍNIMO VIABLE
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MODELO DE NEGOCIO
PROBLEMA| SOLUCIÓN

PROPUESTA ÚNICA DE 

VALOR

VENTAJA 

COMPETITIVA

SEGMENTO DE 

CLIENTES

-El alto precio que manejan las 

grandes constructoras.

-El tiempo y espacio que se 

quiere tener en casa u oficina .

- Ladrillos autoconstruibles

con menos costo. 

- Ahorro de tiempo en la 

instalación.

- Tener orden, comodidad y 

economizar.

Ladrillos Eco Block

Fácil de comprar fácil de armar. 

- Somos estudiantes de 

Gestión de la Construcción y 

administración .

- Empresas fabricantes de 

ladrillos, drywall, madera y 

vidrio. 

- Resistencia a comparacion 

de el drywall ordinario.

- --Nuestro producto se enfoca 

en las personas que 

necesitan realizar división ya 

sea en casa o 

departamentos.

- -A las grandes o pequeñas 

|empresas 

- .

MÉTRICAS CLAVE CANALES

-Producto que sea usable 

vendido.

-Mediante de estadísticas de 

ventas de maestros producto.

-Mediendo el porcentaje de la 

satisfacción del cliente. 

- Venta directa 

- Facebook 

- WhatsApp

- Radio

- Tv

- Periódico 

COSTOS FUENTES DE INGRESOS

Eco Block costará:

Maquinas:

Cemento: 22.50 Andino

Arena: 1 cubo 46 soles 

Plastico: 1kgr 150

Otros:

Ventas por página de Facebook

Ventas a constructoras 

Ventas 



Creemos en el poder 
del conocimiento para

aplicar y emprender

Centro de Emprendimiento Continental  

conti-emprende@continental.edu.pe

(064) 481430 - anexo: 5058


