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Nombre del prototipo:
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“BURBUSERA”
Pulsera con
agradables

aromas
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Equipo de trabaqijo:

« CRISTOBAL GAVANCHO, Fiorella | Ingenieria Civil

« DAMIAN SANABRIA, Jhoana | Ingenieria Industrial

« GAMARRA MARAVI, Victor | Ingenieria Industrial

« IPARRAGUIRRE JUSTO, Kener | Ingenieria Ambiental
 ORE MORAN, Billy | Ingenieria Industrial

e SILVA MONTES, Rosa | Ingenieria Industrial
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Definicion del problemo

« Cuando el estrés se convierte en
un estado permanente y
sobrepasa los limites
considerados normales es un
asesino silencioso. segun el diario
la Republica casi el 60% de
peruanos padecen de esirés, en
SU mayoria son estudiantes
universitarios eso quiere decir que
6 de cada 10 personas se sienten
estresados por su vida cotidiana
gue involucra el exceso de
trabajo, dias desafortunados e
iINncluso relaciones toxicas.

 Entonces nos preguntamos
5Como podemos disminuir el - - S—
nivel de estrés en los estudiantes
universitariose
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PROBLEMA

El 60% de
peruanos  sufre
de estrés y en su
mayoria son
estudiantes
universitarios.
Exceso
trabajo

Dias
desafortunados
Relaciones
toxicas
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/ METRICAS CLAVES\

K S/500/3 meses.

Universidad
Continental

-~

SOLUCION

e Aromaterapia
e Burbujas anti estrés
e Ergonomia

e Canfidades de
unidades vendidas por
mes.

e NUmero de respuestas
adquiridas por clientes
y clientes nuevos por
mes

e Mdargenes Negociados
con los proveedores
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“BURBUSERA™
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PROPUESTA DE
VALOR

e Mejora

condicion

estado de danimo
estudiantes

de
bajo estrés.
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VENTAJAS

COMPETITIVAS
Trato
personalizado
Practicidad
producto
Productos
exclusivos
Espacio propio
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CANALES

Espacio fisico “tienda”.

Ventas
universidades.
Tiendas online
Facebook
Instfagram
Twitter
WhatsApp
Spa’s
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Pulsera con agradables aromas
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SEGMENTOS DEL

CLIENTE
e FEstudiantes de las

universidades de
Huancayo.

- Hombres y
mujeres

- Clase bqja, alta vy
media

- Ingresos de os
cliente S/ 1100
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ESTRUCTURA DE COSTOS
Pago a los frabajadores y proveedores
Adquisicion de insumos y materiales
Mantenimiento de nuestra redes sociales
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ESTRUCTURA DE INGRESOS

e 400 unidades vendidas de “burbusera” a $/2.50 cada
una obteniendo un ingreso de S/1000 mensualmente
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“BURBUSERA™

Pulsera con agradables aromas
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Te pones la Burbusera en
la mano que Mmas te
agrade, presionas en un
punto de |las burbujas lo
cual estas liberan un
aroma gue puedes usarlo
cComo perfume a su vez te
ayuda a relgjarte y sentirte
mejor
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iGRACIAS!

CENTRO DE EMPRENDIMIENTO CONTINENTAL
Conti-emprende@continental.edu.pe
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