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¿Qué hace a tu producto especial y
diferente? 
Es un producto exclusivo mejorado, el 
producto satisface las necesidades de un 
estudiante universitario, dado que hace más 
sencillo recordar los objetos útiles como el 
USB y el carnet universitario, que en la vida 
cotidiana de un universitario suele perderse 
con facilidad
¿Por qué los clientes quieren tu producto y
no otro “similar”?
Por qué tendrás a la mano tus dos objetos 
necesarios del día a día.
Porque no lo perderás con facilidad ya que si 
no te acuerdas de uno de los objetos te 
acordaras del otro.
Porque es un dos por uno.

1.-Segmento de clientes

¿Quiénes son nuestros 
clientes?
Estudiantes de la universidad 
continental.

¿Qué tipo de mercado es?
Es el tipo de mercado de los 
consumidores.

¿Hay más de un segmento de 
mercado interrelacionado?
Si, existen tres tipos de 
mercados interrelacionados, 
el mercado consumista, el tipo 
de mercado según la 
naturaleza del producto( 
mercado de bienes 
duraderos), por el ámbito 
geográfico (mercado local), y 
por el tipo de mercado según 
la naturaleza ( el mercado 
consumista o consumidor)
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5.-Canales de 
comunicación y 
distribución
Atención al cliente por 
teléfono, WhatsApp, email 
y etc.
Por medio de la web, blogs 
y etc.
Anunciar por los medios de 
comunicación como la 
radio, tv, diarios.

3.-Proposicion único de 
valor.

 Diseño practico y 
personalizado

 Es fácil de usar.
 Es portátil .
 Es liviano.

Problemas
 El incomodo tamaño 

del carnet.
 El pequeño tamaño del 

USB.
 El lento acceso a la 

universidad.

4.-Soluciones:
Obtener tu carnet 
universitario en forma de 
una pulsera de silicona esto 
será más cómodo.
Un espacio de 
almacenamiento de 2GB, 
4GB, 8GB, 16GB.
Sera difícil de perder como 
usualmente se perdía tu 
carnet.

¿Qué actividades vas a medir y 
cómo para validar los avances?
El tiempo del estudiante en 
encontrar su carnet.
La cantidad de estudiantes que 
pierden a diario su USB y 
carnet.
La demora del estudiante en 
ingresar a la universidad.
El uso a diario de estos objetos.
El incremento de nuevos 
estudiantes en la universidad 
continental.
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6.- Estructura de ingresos
¿De dónde provienen los ingresos?
Iniciando con un capital 100 soles para la compra de material financiado por los integrantes del grupo, podremos 
elaborar unos 4 ejemplares y/o prototipos para posteriormente presentarlo al público objetivo (estudiantes y 
personal de diversas instituciones.

a) venta: nuestro producto a un inicio por falta de financiamiento lo cotizaremos a un precio de 25 soles. 
Posteriormente viendo como es la demanda de nuestro producto implementaremos y mejoraremos la calidad del 
material de la pulsera y el espacio de almacenamiento.

b)  publicidad: para un reducido costo emplearemos principalmente las redes sociales, ya que nuestro público 
objetivo es un público joven. También utilizaremos las recomendaciones de los primeros compradores, para que 
nuestro producto se haga reconocido

7.-estructura de costos
a) costos fijos:                                             b) costos variables:

*Memoria USB                                   * Publicidad    
*Pulsera de silicona                          *  El tipo y almacenamiento del USB   
*Papel decal * Calidad de la silicona  

* El diseño del producto     
Para tener un modelo de negocios estable tenemos que tener en cuenta el tipo, diseño 
y almacenamiento del producto. Esto de dependerá de la preferencia del cliente.
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El prototipo propuesto resuelve el 
problema del olvido del carnet y la perdida 
del USB a diario, por estar unido en un solo 
producto .

El registro de los alumnos en las entradas 
será mas rápido y preciso ,ya que no 
demoraran en sacar sus carnets porque 
tendrán puesto la pulsera .
Por ello ya no se generaran las colas largas 
que se forman en la entrada en horas 
puntas .

Este producto será  implementado con un 
censor de GPS que sonara alertándote 
cuando te alejes  a una cierta distancia de 
tu producto haciendo  que ya no pierdas tu 
pulsera.
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