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Ofrecemos un producto bueno y muy útil sobre todo para el sector de la construcción y
minería, se trata de la elaboración de cascos de seguridad que son muy resistentes .

¿Qué satisface del cliente?:-la mejor manera de tener satisfecho a un cliente es brindándole los
servicios adecuados, los cuales incluyan una buena calidad tanto del servicio como del
producto, buen trato por medio de los prestadores de servicio y esto te ayudara a fidelizarlos y
crecer como empresa.

¿Qué deseos atiende?: Cascos de seguridad muy resistentes y livianos, elaborados en
polietileno de alta resistencia y estabilizados a la radiación UV. Fabricados especialmente para
ambientes de trabajo exigentes como construcción civil y minería.

¿Cómo, el bien o servicio que ofrece, logrará resolver los problemas de los clientes?

- Es un conjunto de actividades interrelacionadas que ofrece con el fin de que el cliente
obtenga el producto en el momento y lugar adecuado y se asegure un uso correcto del
mismo.

- Cuando logramos un cliente plenamente satisfecho, éste no sólo volverá a comprarnos, sino
que muy probablemente se convertirá en un cliente fiel a nuestro producto, empresa o marca,
y nos recomendará con otros consumidores.

DESCRIPCIÓN  DEL NEGOCIO
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CARACTERÍSTICAS CREATIVAS E 
INNOVADORAS DEL PRODUCTO
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SUSTITUIR Tendremos que sustituir las cascos de protección pesadas por
unas más ligeras, más cómodas y fácil de graduar para hacerlo
más innovador.

COMBINAR En este caso combinaremos materiales de PVC reciclado para
buscar una protección más sofisticado que no cause dificultad al
momento de trabajar.

ADAPTAR Para esto adaptaremos más seguridad en los cascos de protección
que tengan mayor resistencia a los golpes si es que la persona
sufre algún accidente en obra.

MODIFICAR
Modificaremos tanto el modelo de los cascos de protección y la
comodidad que puede sentir el trabajador al usar nuestro
producto de protección.

PROPONER OTROS 
USOS

No encontramos otros usos que le pueden dar a los equipos de
protección pero parte de ello los equipos de protección servirán
para cualquier trabajo o ingeniería que se realiza.



8. SOCIOS CLAVES

 nuestros 

proveedores 

en este caso 

serán los 

recicladores 

que compran 

PVC  ya 

usado.

7. ACTIVIDADES CLAVES

 compra de PVC usado 

 reciclado de PVC

 procesar el PVC  ya 

reciclado 

 elaboración de cascos 

mediante moldes

2. PROPUESTA DE 
VALOR

Elaboración de 
cascos de PVC

Reciclado

4. RELACIÓN CON EL CLIENTE

 adquirir 

clientes(ofertas al 

por mayor)

 atención 

directa(buen trato al 

cliente)

 garantía del 

producto

 modelo innovador

1. SEGMENTO

 Personas de 20 a 

40 años de edad 

que se dedican al 

ámbito de la 

construcción civil, 

así también como 

la minería quienes 

están expuestos a 

los accidentes 

que se puedan 

suscitar en obra.

6. RECURSOS CLAVES
 tener los insumos que en 

este caso el pvc usado.

 maquinas procesadoras 

de pvc para el 

amoldamiento del casco 

de seguridad

 -Personal capacitado en la 

elaboración y fiabilidad de 

este producto

3. CANALES

 sucursales

 supermercados

 empresas 

constructoras

 empresas mineras

 ferreterías

9. COSTOS
 Materia prima e insumos : 200

 Costos fijos: 50

5. INGRESOS
 2017-----> 1500(30)=45000

 2018------>2000(30)=60000

 2019------->2500(30)=75000

 2020------->3000(30)=90000

 2021-------->3500(30)=105000

 2022-------->4000(30)=120000



total..=495000

MODELO DE NEGOCIOS CANVAS 
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