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PROBLEMA

La desconfianza que existe en el
cliente a la hora de adquirir el
producto.

« Para que el cliente adquiera un producto pre cocido de calidad.

 En el momento que quiera.

* En el lugar mas comodo que cumplan con restricciones sanitarias
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SOLUCION

Andlisis de: 1

NECESIDADES DEL CLIENTE



NUEVAS TENDENCIA:

TIEMPO

ADQUIRIR UN PRODUCTO LISTO




» Producto elaborado y pre cocido.

» Envasado.

> InOCUo.

» De calidad.

LA SATION PEUMNA B CASA
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Indicadores de Evaluacion
( VAN y TIR)

COKANUAL %) 29.375%
BENEFICIO 280,239.85
COK MENSUAL (%) 2.2% NEFI 80,2398
VANE 34.836 BP/'E: 52’1120
TIRE 92.59% |




VENTAJA COMPETITIVA

« Ofrecer un producto listo para
consumo, comprometidos con la
seguridad alimentaria.

« Contar con tecnologia que
permitird prolongar la vida util del
producto y nos permitird producir un
producto de calidad
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