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PELU KIDS SOCIEDAD ANONIMA CERRADA, PUDIENDO UTILIZAR LA
SELVICIO DE SALION-SPA DARA NINAS ¥ AVREVIATURA PELU KIDS S.A.C.
ADCLESCENTES
i La prestacién de los servicios propios de un salon de belleza —
Eauipo de trabajo: spa  para nifias y adolescentes, tales como peluqueria,
0 Casihue Ruiz Yuliza 8 manicura, pedicura. lavados de cabello con productos
_ ) 2 especificamente para nifias, maquillaje temdtico peinados
- Mendoza Espinoza Lorena < al fiestas, asf como cualquiera de ottos, etc.
B B = especiales para fiestas, q b
O Urco Ochoa Patricia ) REGIMEN TRIBUTARIO:
Carrera: Contabilidad. )Q? Estamos acogiendo al régimen especial del impuesto a la
o ) O  tenta, (RER)
Cursos IniciativaEmpresarial.
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MISION

Generar un nuevo espacio sélo para
las nifias y mamas, que ademas de
brindar el cuidado del cabello,
brindara diversion y juegos, en el cual
se sientan comodas y se diviertan.
Ademas, ofrecer un lugar de
confianza, donde los padres puedan
acudir con sus pequefias con la total
confianza y credibilidad de una
empresa que se enfoca en el trato

personalizado para las pequefias.

VISION

Ser la peluqueria
preferida por todas los
nifias, adolescentes y
mamas de la ciudad de
Huancayo para el 2016,
caracterizada por el trato
personalizado y calido, e
interesado ademas en
brindar diversion para las
mas pequefas del hogar.

DESCRIPCION DEL NEGOCIO

Peluquerfa para nifias, es una peluqueria
pensada exclusivamente para las niflas y
sus mamés de la ciudad de Huancayo,
para la clase socioeconémica A y B, y
esti enfocada en brindar mdaldples
servicios, no sélo para el cuidado del
cabello de las engreidas del hogar, sino
también brindarles un ambiente cémodo
y divertido, donde ellas puedan pasar un
momento agradable en compafifa de sus
mamas y amigas. Para esto, peluquerfa
para nifias ofrecerd servicios de:

Lavados de cabello con productos
especificamente para nifias.
Cortes para nifias.

Madquillas

para las peq con

prod seguros y

disefiados para ellas.

Secados y peinados para nifias.

Peinados especiales para fiestas, primera
comuni6n de las nifias.

Manicure para las pequeifias y sus mamas.




ESTIMACION Y
PROYECCION
DE LA
DEMANDA EN
UNIDADES
FISICAS Y
MONETARIAS
PARA CINCO
PERIODOS
ANUALES.Y LAS
VENTAS
ESTIMADAS

ITEMS
MERCADOPOTENCIAL
MERCADO DISPONIBLE
MERCADO OBJETVO

FRECUENCIADE VISITA

UNIDADES DE CONSUMO
PORVEZ DE COMPRA

TASA DE CRECIMIENTO
PRECIODE VENTA

VENTAS ESTIMADAS

CANTIDAD DEMANDADA PROYECTADA
ANO2 ANO3

UNIDAD
CLIENTES

ARNO 1
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300,438 | 405,591

Sl
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1.25%

1.25%

1.25% 1.25%

1.25%

16221

16424

16629 16837

17047

$/.15.00

$/.15.00

$§1.20.00 $/.20.00

$§/.20.00

$/.243,315.

00 | S/.246,356.44

$/.332,581.19 | S/.336,738.46

$/.340,947.69

CONCEPTO UM CANT. P.UNIT TOTAL
Sl. sl.
CTIVOS FIJOS 5,610.00
1. Maguinaria y equipo
c ud 1 1300.00 1300.00
Plancha para cabello ud 3 150.00 450.0
Lavacabezas para nifias ud 3 200.00 600.0
Secadora de cabello ud 2 80.00 160.0
Sub total S/ 251004
Il Muebles y enseres
Escitorio ud 1 400.00 400.0
Sillas para ud 3 80.00 240.00
Silones de espera ud 2 180.00 360.0
Sillas de corte para clientes ud 4 90.00 360.0
Espejos con iluminacion ud 4 95.00 380.0
[Muebles de pedicure y manicure ud 2 150.00 3000
Estante pata utensiios de belleza ud 3 200.00 600.0
Carrito para accesorios ud 3 120.00 360.0
Utensilios ud 1 100.00 100.0
Sub total S/ 31000}
| CAPITAL DE TRABAJO
Costos variables [ mes [ 1 [ 454445 4,544.48
Costos y gastos fijos } mes } 1 } 516111 51611
Sub total S/ 9,705 5]
GASTOS PREOPERATIVOS
Plan de negocio e 6 | ud]| 1] 500.00 500.0(
Licencias y constitucion de empresa [ ud]| 1] 1000.00 1000.0
Publicidad | ud | | 500.00 500.0
D 6n del local [ m2 | 1] 10000.00 10000.0
Sub total S/ 12,0000
tal 273155
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FLUJO DE CAJA ECONOMICO DEL PROYECTO

PERIODO 0
TRATAMIENT

ANO2 ANO 4 LIQUIDACION
LAVADO Y PEINAD ©% FAS'ALES Valor de
CORTES OS  CorPORALE A. BENEFICIOS Rescate
S INGRESOS POR VENTAS 166,381 183,019 201321 243,509
V.R. Activos Fijos
V.R Capital de Trabajo 9,706
OTAL BENEFICIOS 166,381 183,019 201,321 253,304
B. cosTOS
IPunto de Equilibrio = Total de costos fijos 1,673.00 - 65,953
Precio - Costo variable "
unitario 13.64
ostos Variables 59,987
Impuesto a a Renta (18%) * 2,160
Inversiones
Activos Fijos 5610
122.67 Intangibles 12,000
Capital de Trabajo 9,706
27316 116257 128,100 101,127 136,026
FLUJO DE CAJA ECONOMICO 27,316 50,124 54,919 60,194

119,968
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VAN - TIR

COK ANUAL (%)

COK MENSUAL (%)

VANE

TIRE

31.200%

2.3%

137,757

196.08%

BENEFICIO

COSsTO

PR

B/C

473,674.57

336,642.37

2 ANOS

141

INSTITUTO

UNIVERSIDAD
CONTINENTAL

CONTI - EMPRENDE
CONTINENTAL

CENTRO DE EMPRENDIMIENTO CONTINENTAL

SERLVICIC DE SALION-SPA PARA NINAS Y
ADCLESCENTES

INFORMES:

iti
C p @ edu. pe




