
 NOMBRE : BLESS (Traducido del Inglés significa Bendición) 

 SÍMBOLOS : Cruz 

 COLORES : Azul (Confianza) 

    Verde (Representa la Juventud) 

    Blanco (Pureza)   



LEAN CANVAS 
PROBLEMAS 

 
 Desinterés de los 

jóvenes de 
colegios 
particulares hacia 
las festividades 
religiosas. 

 
 Poca motivación 

sobre el ámbito 
religioso. 

 
SOLUCION 

 
 Ofrecer un servicio de 

turismo religioso con el 
fin de incentivar a los 
jóvenes de  colegios 
particulares 
secundarios a que se 
interesan por la 
conservación de las 
tradiciones religiosas de 
la región. 
 

 
PROPUESTA DE VALOR 

UNICA 
 

El turismo ayudara que los 
jóvenes de secundaria se  
interesen por la conservación de 
las tradiciones religiosas de la 
región, ya que con el paso del 
tiempo han ido perdiendo dicho 
interés. 

 
VENTAJA 

DIFERENCIAL 
 

 Servicio personalizado 
 Seguridad a todo 

momento 
 Enfoque religioso 

cultural 
 
 

 
SEGMENTO 

 
CLIENTES 
 

Colegios Particulares 
Secundarios de 
Huancayo  
 

 
METRICAS CLAVES 

 El tiempo en realizar el 
plan de negocio fue 4 
meses 

 La determinación de la 
rentabilidad del proyecto 
se dará por medio de los 
siguientes indicadores: 

 VAN 

 TIR 

 B/C 

 PR  
 

 
 

 
CANALES 

 
 Facebook 
 Venta directa 
 Página Web 
 

 

ESTRUCTURA DE COSTOS 
Costos Variables 
Mensual 

S/. 

afiches  S/.         250.00  

volantes  S/.         150.00  

papel- bond  S/.           80.00  

Alquiler del bus  S/.       3,400.00  

vendedor-comisión 10%  S/.         900.00  

almuerzos  S/.       2,400.00  

Cd´s  S/.         300.00  

facturas  S/.           75.00  

formatos y proformas  S/.           65.00  

total  S/.       7,620.00  

 

Costos Fijos Mensual 

Luz  S/.      50.00  

Agua   S/.      30.00  

Internet   S/.    120.00  

Teléfono  S/.      70.00  

Celular  S/.      50.00  

Mant. Pag 
web  S/.      60.00  

Alquiler  S/. 1,000.00  

total  S/. 1,380.00  

         

FUENTES DE INGRESOS 
 

Se busca brindar el servicio a 12 colegios de nivel secundario, 
de los cuales se atenderá de 1er al 5to grado. 

Las ventas estimadas anules son: 
 Año 1: S/. 108000.00 
 Año 2: S/. 108972.00 
 Año 3: S/. 109952.75 
 Año 4: S/. 110942.32 
 Año 5: S/. 111940.80 

El total de inversión será de S/. 30964.60. 


