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INTEGRANTES DEL EQUIPO DE TRABAJO

N° NOMBRE Y APELLIDOS CARRERA CICLO DIRECCIÓN CELULAR E-MAIL

01
Echevarria Yurivilca 

Pamela
Ingeniería Civil V Av. San Carlos N°2015 986158322 u2014120969@continental.edu.pe

02
Huamancayo Lizarraga 

Karla
Ingeniería Civil V Jr: Huancayo159 987774268 u2014143177@continental.edu.pe

03
Tovar Paucar Franklin 

Misael

Ingeniería de 

Minas
V

Av. Los Incas –Barrio 

Mantaro- Huancan
954954425 u2013138251@continental.edu.pe

04 Urrutia Uceda Jackeline Ingeniería Civil V Jr. José Gálvez 944566157 u2013123503@continental.edu.pe

05 Villanueva Quispe Judith
Ingeniería 

Ambiental
V

Av. Callmel del solar 

N°1182
989146279 u2013113527@continental.edu.pe



Se elaborara jabones a base de aceite casero usado,
previamente recolectado de las pollerías, restaurantes y
hogares.
Posteriormente será tratado con la soda caustica con
aromas naturales elaboradas a base de hierbas y
productos naturales (avena, miel, manzanilla y rosas).
Este producto será de 250 gr con diferentes tonalidades
de uso exclusivo para lavar ropa. Su venta será de forma
directa, también en las tiendas naturistas, bodegas y
minimarket.

DESCRIPCIÓN  DE LA IDEA DE NEGOCIO



• Sustituimos la composición química por insumos
ecológicos para mejorar la calidad del producto

• Combinamos las especias, yerbas aromáticas y
productos naturales para proporcionar aromas
,tonalidades y diversos beneficios al comprador

• Modificamos sus propiedades ,tonalidades y formas

• Proponemos un nuevo uso al producto como
decoración y aromatizante

ASPECTOS CREATIVOS E 
INNOVADORES DEL PRODUCTO



8. SOCIOS CLAVES
 Proveedores de

materia prima del
aceite usado

 Amigos
 Familiares

7. ACTIVIDADES CLAVES
 Capacitación para la 

producción  de los 
jabones ecológicos 

2. PROPUESTA DE VALOR
Los productos que se 
ofrecerá son :
“JABONES ECOLÓGICOS 

PARA LAVAR ROPA”
BUENO
BONITO
BARATO 

ECOLOGICO
“3BE”

4. RELACIÓN CON EL 
CLIENTE

 Por intermedio de
amigos, conocidos y
familiares

1. SEGMENTO
 Los clientes
|Personas de la provincia
de Huancayo, del distrito
de el Tambo, Chilca y
Huancayo entre las
edades de 18 a 40 años

3. CANALES
 Las Ventas se

realizaran de manera
directa y
posteriormente se
realizara venta con
intermediarios.

6. RECURSOS CLAVES
 Tiempo 
 Dinero
 Maquinaria
 Mano de obra 

9. COSTOS
MATERIA PRIMA
 Aceite reciclado
MAQUINARIA
 Balanza
 Cortadora
 Mesa
 Cocina
 Recipientes de plástico , acero inoxidable o ensalada
MATERIALES
 Guantes
 Delantal
 Gafas protectoras
 Espátula
INSUMOS
 Etiquetas
 Empaques
MANO DE OBRA

5. INGRESOS
 Venta de jabones s/ 1.50 

MODELO DE NEGOCIOS CANVAS



IMAGEN DEL PRODUCTO




