UNIVERSIDAD CONTI - EMPRENDE INSTITUTO

CONTINENTAL CENTRO DE EMPRENDIMIENTO CONTINENTAL CONTINEN

COMERCIALIZACION DE DISPENSADORES DE UTILES DE ESCRITORIO “EL RAPIDITO”
NOMBRE DEL NEGOCIO:
BREVE DESCRIPCION DEL NEGOCIO:

El presente negocio radica en la comercializacion de un dispensador que facilite la adquisicion de
utiles de escritorio en las diversas instituciones a los estudiantes o personal de los mismos; de una
forma rapida y como una opcion mas econémica y adaptandose a las necesidades del cliente con una
gran variedad.

Para el 2016, tenemos la vision de Nuestra mision es crear una nueva
comercializar nuestro producto y llegar a opcion de adquisicion de utiles de
las diferentes instituciones tanto colegios, escritorio dentro de las instituciones; de
universidades y empresas. Ademas de manera innovadora, que permita la
lograr el crecimiento y evolucion en la obtencion de los mismos de forma
linea de nuestros dispensadores rapida, y sobretodo economica para los
abarcando los diferentes articulos de estudiantes universitarios.

utilidad en las instituciones.




Ambito Geografico: REGION CENTRO — JUNIN

Método de Muestreo: ENCUESTAS

Tamafio Muestral: 384 personas

Perfil del Entrevistado: ESTUDIANTES Y PROFESORES
Nivel de confianza:95%

Error de Muestreo:5%

Fecha de Trabajo de Campo:22 HASTA 27 DE ABRIL

Coordinador del Equipo de Trabajo: Nathaly Rivera Canchaya

SEGMENTACION

VALORES RESULTANTES VALORES PORCENTUALES

" Variables de Formula
CRITERIOS DE SEGMENTACION

POBLACION POR DISTRITO

ZONA URBANA

UNIVERSO




DEMANDA PROYECTADA

ITEM

Unidad

Afio 3

Tasa de Crecimiento

%

1.20%

Merd. Potencial

INum. De Personas

235266

9/9/2013

Lapiceros

CANTIDAD

Merd. Disponible

INum. De Personas

172921

Merd. Efectivo

INum. De Personas

67547|

Merd. Objetivo

INum. De Personas

675

Frec. Compra

INum. Veces Anuales

48

Unid. Compra x Visita

Num. BOT

1|

Unid. Estimada

Num. BOT

32423

alor Venta

S/.

1.00

IDemanda Proyectada

ITEM

S/.

Unidad

Afio 1

Afio 2

32423

Afio 3

Afio 4

Portamina

Tasa de Crecimiento

%

1.20%

1.20%

1.20%

1.20%

Merd. Potencial

INum. De Personas

229720

232477,

235266

238090

CANTIDAD

Merd. Disponible

INum. De Personas

149318

151110

152923

154758

Merd. Efectivo

INum. De Personas

41607

42106

42611

43123

Merd. Objetivo

INum. De Personas

416

421

426

431

Frec. Compra

INum. Veces Anuales

48

48

48

48

Unid. Compra x Visita

INum. BOT

1

1

1

1

Unid. Estimada

Num. BOT

alor Venta

S/.

Demanda Proyectada

ITEM

S/.

Unidad

Afio 1 Afio 2

Afio 3

Afio 4

Tasa de Crecimiento

%

1.20% 1.20%

1.20%

1.20%

Merd. Potencial

. De Personas

229720

232477

235266

238090

Plumon Delgado

CANTIDAD

Merd. Disponible

. De Personas

168844

170870

172921

174996

Merd. Efectivo

. De Personas

35176

35598

36025

36457|

Merd. Objetivo

. De Personas

352

356

360

365

Frec. Compra

. Veces Anuales

48

48

48

48

Unid. Compra x Visita

. BOT

1

1

1

1

Unid. Estimada

. BOT

17292

17500

alor Venta

S/.

1.00

1.00

Demanda Proyectada

ITEM

S/.

Unidad

Afio 1

Afio 2

17292

Afio 3

17500

Afio 4

Tasa de Crecimiento

%

1.20%

1.20%

1.20%

1.20%

IMerd. Potencial

INum. De Personas

229720

232477,

235266

238090

CANTIDAD

Merd. Disponible

INum. De Personas

168844

170879

172921

174996

Merd. Efectivo

INum. De Personas

46168

46722

47283

47850

Merd. Objetivo

INum. De Personas

462

467,

473

479

Frec. Compra

INum. Veces Anuales

48

48

48

48

Unid. Compra x Visita

Num. BOT

1

1

1

1

Unid. Estimada

INum. BOT

22694

1.09

Demanda Proyectada

22696




ITEM

Unidad

Afio 1

Afio 2

Afio 3

Afio 4

Tasa de Crecimiento

%

1.20%

1.20%

1.20%

1.20%

Merd. Potencial

INum. De Personas

2297209

232477

235266

238090

9/9/2013

Tijeras

CANTIDAD

Merd. Disponible

INum. De Personas

160804

162734

164686

166663

1949

Merd. Efectivo

INum. De Personas

40620

41107|

41600

42100

Merd. Objetivo

INum. De Personas

406

411

416

421

Frec. Compra

INum. Veces Anuales

48

48

48

48

Unid. Compra x Visita

INum. BOT

1

1

1

1

Unid. Estimada

Num. BOT

alor Venta

Sl

2.00

Demanda Proyectada

ITEM

S/.

Unidad

Afio 1

Afio 2

Afio 3

Afio 4

Tasa de Crecimiento

%

1.20%

1.20%

1.20%

1.20%

Merd. Potencial

INum. De Personas

229720

232477,

235266

238090

Cinta de Scotch

CANTIDAD

Merd. Di bl

INum. De Personas

160804

162734

164686

166663

1849

Merd. Efectivo

INum. De Personas

38526

38988

39456

399309

154

Merd. Objetivo

INum. De Personas

385

390

395

399

Frec. Compra

INum. Veces Anuales

48

48

48

48

Unid. Compra x Visita

Num. BOT

1

1

1

1

Unid. Estimada

Num. BOT

alor Venta

S/.

IDemanda Proyectada

ITEM

S/.

Unidad

Afio 1

Afio 2

Afio 3

Afio 4

Tasa de Crecimiento

%

1.20%

1.20%

1.20%

1.20%

Merd. Potencial

. De Personas

229720

232477

235266

238090

Plumon Grueso

CANTIDAD

Merd. Disponible

. De Personas

160804

162734

164686|

166663

Merd. Efectivo

. De Personas

37688

38141

38598

39062

Merd. Objetivo

. De Personas

377,

381

386

391

Frec. Compra

. Veces Anuales

48

48

48

48

Unid. Compra x Visita

. BOT

1

1

1

1

Unid. Estimada

. BOT

alor Venta

S/.

Demanda Proyectada

ITEM

57

Unidad

Afio 1

Afio 2

Afio 3

Afio 4

Tasa de Crecimiento

%

1.20%

1.20%

1.20%

1.20%

Merd. Potencial

. De Personas

229720

232477,

235266

238090

Goma en Barra

CANTIDAD

Merd. Disponible

. De Personas

160804

162734

164686|

166663

Merd. Efectivo

. De Personas

37279

37717

38170

38628

Merd. Objetivo

. De Personas

373

377

382

386

Frec. Compra

. Veces Anuales

48

48

48

48

Unid. Compra x Visita

. BOT

1

1

1

1

Unid. Estimada

. BOT

alor Venta

S/

Demanda Proyectada

S/.




ITEM

Unidad

Afio 1

Afio 2 Afio 3

Afio 4

Tasa de Crecimiento

%

1.20%

1.20% 1.20%

1.20%

Merd. Potencial

Num. De Personas

229720

232477, 235266

238090

9/9/2013

Corrector

CANTIDAD

Merd. Disponible

Num. De Personas

149318

151110 152923

154758

Merd. Efectivo

INum. De Personas

46662

47222 47788

48362

Merd. Objetivo

Num. De Personas

467

472 478

484

Frec. Compra

INum. Veces Anuales

48

48 48

48

Unid. Compra x Visita

Num. BOT

1

1 1

1

Unid. Estimada

Num. BOT

alor Venta

S/.

Demanda Proyectada

ITEM

S/.

Unidad

Afio 1

Afio 2 Afio 3

Afio 4

Tasa de Crecimiento

%

1.20%

1.20% 1.20%

1.20%

Merd. Potencial

INum. De Personas

229720

232477, 235266

238090

Resaltador

CANTIDAD

Merd. Disponible

INum. De Personas

149318

151110 152923

154758

Merd. Efectivo

INum. De Personas

44329

44861 45399

45944

Merd. Objetivo

INum. De Personas

443

449 454

459

Frec. Compra

INum. Veces Anuales

48

48 48

48

Unid. Compra x Visita

INum. BOT

1

1 1

1

Unid. Estimad

Num. BOT

alor Venta

S/.

S/.

INVERSION

nversiones

121,605.00

4,861.00

29,855. 0

OTAL INVERSION 29,855.98 126,466.00 156,321.98




COSTOS DE PRODUCCION

Descripcion U.M. Cantidad Proveedor COS:\/?X Sub Total

ID aberCastell

otal
alor Unitario

Descripcion U.M. Cantidad Proveedor Cojs‘jx Sub Total

Lot L84
) Y'Y

otal
alor Unitario

Cantidad Proveedor COS,[\/?X Sub Total

T [ o

Descripcion U.M.

IDAD

otal
alor Unitario

Descripcion U.M. Cantidad Proveedor Cojs‘jx Sub Total

| uniDAD | isadFabercastel|  o6d  s18.d
T ] od

alor Unitario

COSTOS DE PRODUCCION

Cantidad Proveedor COS:\/?X Sub Total

— N R ool

Descripcion

Cantidad Proveedor COS,[\/?X Sub Total

[ [ od

Descripcion U.M.

UNIDAD | 1541FaberCastell

Descripcion U.M. Cantidad Proveedor COS:\/?X Sub Total

T o

‘alor Unitario

Descripcion U.M. Cantidad Proveedor COS:\;X Sub Total

| 1s0dFaberCastel 100

‘alor Unitario




9/9/2013

COSTOS DE PRODUCCION

Descripcion U.M. Cantidad Proveedor COS:V?X Sub Total Descripcion U.M. Cantidad Proveedor COS:\/CIJX Sub Total

UNIDAD

Descripcion U.M. Cantidad Proveedor COS'[VTX Sub Total Descripcion : Cantidad Proveedor coj;v?x Sub Total

UNIDAD

UNIDAD 1,664FaberCastell

FLUJO DE CAJA ECONOMICO DEL PROYECTO

PERIODO 0 LIQUIDACION

Valor de
A. BENEFICIOS Rescate
INGRESOS POR VENTAS -

450,899 550,356 665,930
VR. Activos Fijos

V.R Capital de Trabajo

29,856

450,899 550,356 600,165 695,786

73,140

93,700 105,552 118,575
252,635

305,696 346,614 381,46

Impuesto a a Renta (18%) * 5321 6494 7,082 7858
Inversiones -

Activos Fijos 121,605
Intangibles 4,861

Capital de Trabajo

€OSTOS.
LUIODE CAIA ECONéMIco m TR0 mmm-

COK ANUAL (%) 28.000%
COK MENSUAL (%) 21%
VANE 206,545

TIRE 80.47%

BENEFICIO 1,343,510.66
COSTO 1151181.6

PR 362,867

BIC 117




9/9/2013

CONTINENTAL CENTRO DE EMPRENDIMIENTO CONTINENTAL CONTINENTAL
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